
Wir haben Ihre Neugier geweckt?
Dann senden Sie uns Ihre Bewerbung bis 30.09.2023 

per Mail an hotel@finkensteinerhof.at. 

Ihre Qualifikationen
• Ausbildung im Bereich Sales/Marketing sowie mehrjährige  
 Erfahrung in der Hotellerie
• Strukturierte, eigenständige und vorausschauende  
 Arbeitsweise
• Ausgezeichnetes Zeitmanagement
• Kommunikations- und Verhandlungsstärke 
• Selbstbewusstes, gepflegtes und professionelles Auftreten
• Flexibilität und Offenheit für neue Herausforderungen
• Hohe Kundenorientierung & Dienstleistungsbereitschaft
• Leistungs- und Reisebereitschaft und hohe Eigenmotivation
• Ausgezeichnete Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort 
 und Schrift, weitere Fremdsprachen von Vorteil
• Sehr gute MS-Office-Kenntnisse
• Positive Ausstrahlung und Teamgeist
• Einen gültigen Führerschein, um zu den Kunden 
 zu gelangen.

Unser Angebot
Ihr monatliches Bruttomindestentgelt beträgt € 4.000,00.  
Überbezahlung je nach Qualifikation.

• Jahresstelle ab Februar/März 2024
• Familiäres Betriebsklima
• Firmenauto (auch zur privaten Nutzung)
• Kostenlose Erlebniscard der Region Villach

hotel@finkensteinerhof.at | www.finkensteinerhof.at
Mallestiger Platz 1 | 9584 Finkenstein am Faaker See 

Der Finkensteiner Hof ist Teil der Dion Hotels & Resorts GmbH, welche bereits weitere Hotels an unterschied-
lichen Standorten plant. Ihre zukünftige Position umfasst daher die Möglichkeit, in Zukunft eine wichtige Rolle 
bei der Vermarktung mehrerer Hotels innerhalb der Dion Hotels & Resorts GmbH zu übernehmen.
Als Sales Manager:in sind Sie für die Betreuung von Bestandskunden und die Akquisition von Neukunden 
des Hotels verantwortlich und übernehmen dabei folgende Aufgaben:

• Beitrag zum optimalen wirtschaftlichen Erfolg 
 der Hotelgruppe
• Entwicklung, Planung und Durchführung von  
 verkaufsfördernden Maßnahmen
• Optimierung des Portfolios, um die  
 Wachstumsziele des/der Hotels zu erreichen
• Umsatzorientierte Vermarktung der Dion Hotels auf 
 Networking-Veranstaltungen, Verkaufsreisen und Messen 
• Organisation und Durchführung von 
 Hauspräsentationen und Telemarketing-Aktivitäten
• Nationale und internationale Reisetätigkeit

• Kontinuierliche Kundenakquisition bzw.optimale 
 Betreuung der Bestandskunden (Key Account Management)
• Erstellung von Präsentationen, Reports  
 (Verkaufsberichten) und Statistiken
• Entwicklung von Verkaufsideen für die Steigerung  
 belegungsschwacher Perioden
• Permanente Beobachtung unserer Markt- und   
 Mitbewerber sowie sammeln von Informationen   
 über aktuelle Hotelöffnungen, -renovierungen und  
 lokale Veränderungen
• Erledigung administrativer Aufgaben

Sales Manager
 (m/w/d)

Wir suchen:


